ATHILE

DEMARCHES ADMINISTRATIVES SERVICE

CLU S
QUELLES SONT LES DEMARCHES
ADMINISTRATIVES A REALISER ?

ELABOREZ LES STATUTS DE VOTRE ASSOCIATION

—b IlIs doivent étre ni trop précis, ni trop évasifs.
= Un réglement intérieur peut venir apporter des dispositions

complémentaires

LES STATUTS DOIVENT CONTENIR :

 L'identification de votre association sportive
e Les membres

e Le conseil d'administration BON A SAVOIR

L'assemblée généra|e ordinaire se

e Les assemblées généra|es

) ) réunit au moins 1 fois par an minimum
 Ladissolution

e |es annexes

DECLAREZ VOTRE ASSOCIATION

DEPOSEZ VOTRE DOSSIER COMPLET :

>Auprés de la préfecture du département

ou sous-préfecture de |'arrondissement dont elle reléve géographiquement

> La demande doit contenir :
* La déclaration de constitution en 2 exemplaires (original et copie)
* Les statuts datés et signés par au moins deux administrateurs en 1 exemplaire
* L’attestation justifiant I'établissement du siége de votre association (accord écrit du

locataire ou du propriétaire des locaux ou copie du bail au nom de I'association).
== Publication d'un avis de constitution au Journal Officiel (JO)

== Réception du numéro du JO dans lequel I'avis d'insertion est paru.

A compter de cette publication, I'association nait officiellement.



ATHILE

DEMARCHES ADMINISTRATIVES SERVICE

CLUS
QUELS FINANCEMENTS OBTENIR
POUR VOTRE CLUB ?

FINANCEMENTS PUBLICS

LES COLLECTIVITES TERRITORIALES

Soumettre votre dossier avant le mois de décembre & :
o Local/Commune '. Départemental/Conseil Départemental

> Inter-communalité > RégionaI/Consei| Régiona|

[/Communauté de communes
Agglomérations
T

LE MOUVEMENT SPORTIF

Aide |ogisti
i ogistique Subventions (PSF)

Rezonnaissance (facilitant les subventions . )
Appel a projets

aupres de collectivités)

I
L’ETAT/MINISTERES

Actions ciblées par tranches d’age, lieux de résidence, type de publics

pour différents domaines dont le développement du sport

FINANCEMENTS PRIVES

6 6 Susciter l'intérét de partenaires privés via des grands événements

COMMENT ?

%

> Constituez votre > Contractualisez les
dossier de présentation engagements respectifs
> Prospectez > Fidélisez vos partenaires
 |dentifiez des entreprises * Respectez vos engagements
* Entrez en contact * Maintenez une relation avantageuse
* Présentez votre projet de partenariat * Restez en contact avec les partenaires

(financier et marchand) (invitation, participation & une AG...)



